SEMINARIUM REGIONALNE

Nowa perspektywa
to nowe mozliwoSci
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Wiedza, ktora poszerza horyzonty

Bartosz Korbus o inicjatywie

Koordynator projektu systemowego PARP pt. “Partnerstwo publiczno-prywatne”

po stronie Instytutu PPP oraz wspolprowadzacy seminaria regionalne.

Absolwent Wydziatu Prawa i Administracji Uniwersytetu Warszawskiego na kierunku
prawo - specjalizacja prawo finansowe, a takze studiow podyplomowych z zakresu prawa
unijnego oraz zarzgdzania funduszami EU. W 2003 r. zatozyt Fundacje Instytut
Partnerstwa Publiczno-Prywatnego. Jest ekspertem z zakresu ppp, cztonkiem

Zespotu ds. ppp w Ministerstwie Gospodarki, redaktorem naczelnym czasopisma

pt. FORUM PPB autorem licznych publikacji poswigconych zagadnieniom ppp oraz
zamowieni publicznych. Od 2011 r. petni funkcje koordynatora projektu systemowego
PARP pt. “Partnerstwo publiczno-prywatne” po stronie Instytutu PPP.

Szanowni Panstwo,

Partnerstwo publiczno-prywatne to nadzieja wigkszosci polskich samorzadéw na efektywne ekonomicznie in-
westycje w czasach ograniczonych zasobéw finansowych. Dla podmiotéw prywatnych jest to z kolei mozli-
wos¢ uruchomienia nowego kanatu dystrybucji swoich ustug. Seminarium regionalne po$wigcone partnerstwu

publiczno-prywatnemu to szansa, by je zacza¢ realizowa¢ juz dzis.

Seminaria regionalne organizuje Instytut PPP, ktory wspdlnie z Polska Agencja Rozwoju Przedsiebiorczosci reali-
zujg projekt systemowy PARP pn. ,,Partnerstwo publiczno-prywatne” majacy na celu upowszechnianie wiedzy na
temat ppp, prowadzace do zwiekszenia liczby przedsiewzie¢ realizowanych w tej formule w Polsce. Projekt jest fi-
nansowany z Europejskiego Funduszu Spolecznego w ramach Programu Operacyjnego Kapital Ludzki, Dzialanie
2.1, Podzialanie 2.1.3.

Analizujac zaangazowanie sektora prywatnego w projekty ppp widoczna jest tendencja, iz to gtéwnie duze firmy
uczestnicza w rynku ppp, co w pewnym stopniu jest pochodng braku wiedzy na temat ppp wéréd matych i §rednich
przedsiebiorstw. Dlatego tez obecnie kierujemy do MSP zaproszenie do udzialu w bezplatnych dwudniowych semi-
nariach, podczas ktérych bedg Panstwo mogli zaznajomic si¢ z przebiegiem procesu realizacji inwestycji w formule
ppp- A dzigki wiedzy i informacjom uzyskanym podczas seminariéw bedg Panstwo mogli uruchomi¢ nowy kanat

sprzedazy dla swoich ustug i produktéw niedostepny dla podmiotow, ktére wiedzy w zakresie ppp nie posiadaja.

Dzigki zdobytej wiedzy z zakresu ppp podczas seminariow regionalnych, ktoére obecnie Panstwu proponujemy

i zachgcamy do udzialu, beda Panstwo mieli szanse na podniesienie konkurencyjnosci Panstwa przedsiebiorstwa.

Zapraszam do udzialu w seminariach regionalnych organizowanych w ramach projektu systemowego PARP.
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Wiedza to poczatek biznesu

Seminarium zaprojektowane przez specjalistow dla specjalistow

Podczas projektowania programu seminarium oraz wizji jego przebiegu nasi specjalisci skupili si¢ przede wszystkim
na tym, aby uczestnicy nie wyniedli tylko samej wiedzy. Cho¢ wiedza jest potrzebna i czesto determinuje udane
podejscie do przedsiewziecia, to kluczowe sa rowniez inne czynniki, takie jak: akceptacja ze strony zarzadu, wiedza
i zdolno$¢ pracownikéw do obstugi przedsiewzie¢, kontakt z innymi firmami oraz zrozumienie istoty wspotpracy
w ramach ppp. Efektem naszych prac jest niniejsze seminarium, na ktére mamy przyjemnos¢ Panstwa zaprosic

oraz pelne wsparcie podczas rejestraciji.

MERYTORYKA DOPASOWANA

DO POTRZEB

Naszym zamiarem bylo stworzenie spotkania, ktore
nie tylko umozliwi Uczestnikom zdobycie wiedzy
na temat ppp, ale, co réwnie wazne, pozwoli na
poznanie firm z branzy i konkretnych rozwigzan,

ktére pozniej moglyby zosta¢ wykorzystane

i wdrozone w przedsigbiorstwie.

DOWIEDZ SIE WIECEJ.

ZBUDUJ SIEC KONTAKTOW

Nowa jako$¢ to przede wszystkim przekazywa-
nie doswiadczen zebranych podczas wieloletniej
praktyki i wskazywanie rozwigzan mozliwych
do implementacji. Wraz z zakonczeniem semina-
rium bedg Panstwo posiadali wiedze dostepng

do tej pory niewielkiej grupie przedsigbiorcow.

Trenerzy, ktorzy beda prowadzili seminarium, poza
specjalistyczng wiedza z zakresu ppp, posiadaja
praktyczne doswiadczenie w realizacji projektow
ppp, zdobywane latami w doradztwie i konsulta-
cjach projektéw zaréwno na rzecz strony publicznej,

jak i partnera prywatnego.

INDYWIDUALNE KONSULTACJE

Po zakonczeniu seminarium kazdy Uczestnik
bedzie mogt indywidualnie skonsultowaé pomy-
sty na rozwoj dzialalnosci przedsigbiorstwa, ktdre

pojawily si¢ w trakcie trwania seminarium.



DAWID ZALEWSKI

KROK III KROK II

KROK IV

Wsparcie

Efetywne i profesjonalne

Specjalista ds. organizacji seminariow regionalnych

Firmy ograniczajg liczbe swoich pracownikéw w uczestnictwie w szkoleniach

i roznicujg terminy, w ktérych majg si¢ odbywaé, w obawie przed wysokimi
kosztami oraz czasem poswigconym przez pracownikow na udziat w nich.

W efekcie cztonkowie jednego zespotu szkoleni sq przez rézne podmioty i dysponu-
jg nie rowng wiedzg. Tym razem seminarium zapewnia najwyzszq jakosc wiedzy,
z ktorej jednoczesnie powinien skorzystac caty zespot firmy wspotpracujgcy

z podmiotem publicznym.

Udziat jednego pracownika wzmacnia pozycje firmy na rynku dajac tym samym sygnal, ze firma swiadomie kreuje

swoja strategie rozwoju. Uwazamy, ze w przypadku, gdy firma decyduje si¢ na przeszkolenie kilku pracownikéw,

tworzy merytoryczny zespol przygotowany do wspoélnego rozpatrywania zagadnien i wzajemnej interakcji wewnatrz

firmy. Wowczas mamy do czynienia z efektywna formg inwestycji w kapital ludzki przedsigbiorstwa. Lepiej przygo-

towany zespol, to wigksza sprzedaz i umiejetne korzystanie z nowego kanatu dystrybucji jakim jest ppp, a tym

samym wyzszy zysk.

Wsparcie w wyborze wlasciwych osob

Kazda z firm moze zglosic si¢ do Instytutu PPP z zapytaniem o dobor oséb, ktére
najefektywniej skorzystajg z oferowanego szkolenia. Jestesmy do Paristwa dyspozy-
cji pod numerami telefonéw: 22 435 95 02, 535 006 591 lub pod adresami email:

ppp-efs@ippp.pl, dawid.zalewski@ippp.pl.

Zgloszenie checi uczestnictwa

Zgloszenie checi uczestnictwa w seminarium regionalnym poswigconym ppp
nalezy dokonac elektronicznie za posrednictwem formularza dostgpnego na stronie
internetowej www.ppp.parp.gov.pl w zaktadce Seminaria regionalne.

W przypadku zgloszenia wigcej niz jednej osoby, nalezy wypetni¢ formularz dla
kazdej ze zgtaszanych oséb.

Oczekiwanie na odpowiedz

Najpozniej na 14 dni przed rozpoczeciem seminarium otrzymajq Paristwo infor-

macje o wyniku rekrutacji.

Zakonczenie procesu rejestracyjnego

Po zakoriczeniu weryfikacji nadestanych zgloszen skontaktujemy sig z Pafistwem
przekazujgc do wypetnienia i dostarczenia do Instytutu PPP komplet dokumentow,

stanowigcych warunek obligatoryjny uczestnictwa w seminarium.

11-12 wrzes$nia 2014 r. - Willa Ambasador *** | Zabrze


http://ppp.parp.gov.pl/registration/new

Dla kogo seminarium
Kryteria udzialu w seminarium

Seminarium skierowane jest do wszystkich osob, ktére w ramach firmy zajmuja si¢ zamoéwieniami
publicznymi lub relacjami z sektorem publicznym i pozyskiwaniem zewnetrznych zrédel finansowania
inwestycji. Szkolenie cenne bedzie szczegdlnie dla oséb zarzadzajacych sprzedaza, tworzacych strategie

firmy oraz dla prawnikéw.

Warunkiem koniecznym uczestnictwa w seminarium jest reprezentowanie malego lub sredniego

przedsiebiorstwa.

INFORMACJA

Kryterium wielkos$ci przedsi¢biorstwa
o Przedsigbiorstwo mate (1. os. zatrudnionych: 10-49, roczny obrét: 2-10 mln euro)

o Przedsigbiorstwo $rednie (1. os. zatrudnionych: 50-249, roczny obrét: 10-50 mln euro)

Miejsce 1 termin seminarium
Koniecznie zapisz date w kalendarzu

Seminarium regionalne odbedzie si¢ w dniach 11-12 wrzesnia 2014 r. w Willi Ambasador ***,

ktora usytuowana jest przy ul. 3 Maja 78 w Zabrzu.

Uczestnicy seminarium majg zapewniony bezplatny udziat w szkoleniu z wyZywieniem, materialy

dydaktyczne, a takZe nocleg - jesli zaistnieje taka potrzeba.



PROGRAM SEMINARIUM (DZIEN I)

9:30-10:00 Rejestracja uczestnikdéw i rozpoczecie seminarium

10:00-11:30 Zasady i uwarunkowania rozwoju partnerstwa publiczno-prywatnego i koncesji

Geneza i cele ppp:

Kto jest uczestnikiem przedsiewziec¢ ppp? Dlaczego wiadze publiczne potrzebujg wsparcia przedsie-
biorcow prywatnych w realizacji zadan publicznych? Dlaczego przedsiebiorcow interesuje tego typu
wspotpraca? Jaki jest cel udanej wepotpracy w ramach ppp, m.in. z uwzglednieniem aspektOw spote-
cznych przedsiewziecia ? Kiedy wiadze publiczne mogs, stosowat ppp 1 koncesgje? Jakie sg kroki do
nawigzania wspotpracy? Jak i czy sektor prywatny moze inicjowac wspolprace z sektorem publicz-
nyms<?

Definicja ppp:

Jakie elementy wspotpracy typu ppp/koncesyjnego wyroznigjg jg na tle innych instrumentow realiza-
¢ji zadan publicznych?

Dyskusja

11:30-11:40 Przerwa

11:40-13:10 Zroédia prawa, obowigzki kazdej ze stron, zamierzajacej zawrzeé umowe o ppp

Ppp jako zamoéwienie publiczne na tle tradycyjnych instrumentow realizacji zadan adminis-
tracji publiczne;j:

Czy ppp to zamowienie publiczne?

Zrodia prawa (polskiego i unijnego) z zakresu ppp i koncesji:

Jakie akty prawne regulujg wspotprace typu ppp w Polsce 1 UE? Jakie sg miedzy nimi powigzania?
Dyskusja

13:10-13:50 Obiad

13:50-15:20 Doswiadczenia i perspektywy regionalne na tle innych krajoéw i catej Polski

Rynek ppp na §wiecie. Rynek ppp w Polsce, ze szczegblnym uwzglednieniem regionu,
w ktérym odbywa sie dane seminarium
Dyskusja

15:20-15:30 Przerwa

15:30-17:00 Zagadnienia zwigzane z nawigzaniem wspoélpracy publiczno-prywatnej

Proces przygotowania ppp — zakres analiz przygotowawczych strony publicznej a zadania
strony prywatnej

Dialog techniczny — szansa na pierwsze spotkanie strony publicznej i prywatnej

Mozliwosé wykorzystania funduszy UE do realizacji projektéw ppp

Przebieg procedury koncesyjnej i przetargowej z uwzglednieniem ochrony tajemnicy hand-
lowej przedsigebiorstwa

Dyskusja

Podzial Uczestnikow na dwie grupy do pracy podczas drugiego dnia seminarium



PROGRAM SEMINARIUM (DZIEN II)

9:00-10:30 Analiza zasadnoS&ci realizacji przedsiewziecia ppp

Zakres analizy prawnej, technicznej i ekonomicznej przedsiewziecia, a dialog techniczny
Test rynku - czyli jak oceni¢ rynkows, atrakcyjnosé przedsiewziecia

Zadania podmiotu publicznego i wspobipraca z inwestorem na etapie testu rynku
Dyskusja

10:30-10:40 Przerwa
10:40-12:10 Wybor inwestora

12:10-12:20 Przerwa

12:20-13:40 Zarzadzanie projektem ppp

Kluczowe postanowienia umowy

Wykonywanie umowy - dziatania kontrolne podmiotu publicznego
Zasady zakonczenia wspobipracy

Dyskusja

13:40-14:00 Obiad
14:00-15:15 Konsultacje
Mozliwosé konsultacji szans na uczestnictwo podmiotu prywatnego w rynku ppp

Zakonczenie seminarium



http://ppp.parp.gov.pl/news%3Fpage_id%3D40

